
ESPECIALISTA  EXPORTACIÓN 
DE CITRICOS  



¿Qué es Wolf & Wolf Latin America? 
• Wolf & Wolf Latin America S.A. nace a 

principios del año 2000, para atender 
desde Latinoamérica las exportaciones de 
Frutas y Vegetales hacia los mercados 
internacionales en Europa, Estados Unidos, 
la Cuenca del Caribe y entre los mismo 
países de la región. 

 

• Wolf  & Wolf tiene una herencia europea 
de más de 100 años de experiencia en 
agricultura, dado que la primera empresa 
de Wolf & Wolf  se fundó en 1903 en 
Lelystad (Holanda). 

 

• Tenemos presencia directa  en   EEUU, 
México, Costa Rica, Cuba, Colombia,   
Brasil, Perú y Chile. 

 

  

 



MERCADOS 
• Wolf & Wolf Latin America S.A. trabaja con 

frutas y vegetales provenientes de Centro y 
Suramérica, enviando producto a Estados 
Unidos, Europa y el Caribe.  



NUESTROS PRODUCTOS 
• En Wolf & Wolf Latin America S. A. nos destacamos por 

ofrecer y brindar  productos de primera calidad. Estos 
productos son seleccionados, clasificados, empacados 
y transportados cumpliendo todos los parámetros de 
calidad  tipo  exportación. 
 

 
 



AGUACATE 

GUAJIRA 



MANGO 

GUAJIRA 



MANGOS EUROPA –USA  



JENGIBRE 

GUAJIRA 



JENGIBRE PARA EUROPA  



CÍTRICOS - LIMONES 



LIMONES DE EXPORTACION 



PAPAYA 

GUAJIRA 



PAPAYA A CANADA 



PLÁTANO 

GUAJIRA 



PLATANO A  USA  



PIÑA 

GUAJIRA 



PIÑA A EUROPA  



GUAJIRA 
• Guajira es una marca creada por C.I. Wolf & Wolf 

Latin America S.A., que representa frutas y vegetales 
de la mejor calidad, en empaques atractivos y con un 
alto nivel de resistencia. 

 

• Valores de marca: Guajira es una marca actual, 
moderna pero con experiencia, natural, que brinda a 
sus clientes un valor agregado por la practicidad y 
limpieza de sus presentaciones. 



EXPERIENCIA EN AGUACATES 



PLANTA ARMENIA  

  



SINGULADOR 



LINEA DE 5.000 KG / HORA 



CAJAS X 10 KG 



EMPAQUE  



ROTULADO 



PALLETS  



CARGUE A PUERTO 



LLENADO EN EL PUERTO 



SURTI CONTENEDOR  



TRASLADO AL BARCO  



ARRIBO ALMACEN  EUROPA  



Naranja de Sudafrica  

• Exporta 110 millones de cajas de cítricos de 
las cuales el 75 % son Naranjas  calculadas en 
€ 1.100 MM. 

• El 8 de septiembre /14 encontraron la cuarta 
interceptación con Mancha Negra . 

• Deja de exportar 4 millones de cajas / hasta 16 
oct-2.014 

• Esta en riesgo la entrada en 2.015 de 40 MM 
de cajas  

 



Mancha Negra de los Cítricos  
Restricciones desde Julio /2014 



Destino Exportaciones Perú 

• Procitrus : Temporada 2.014  superan las 
106.000 toneladas , con un aumento del 15 % 
anual. Ventas superiores a USD $ 100 MM 

• Mercados : UK, Holanda , USA, Rusia ,China y 
Japón. ( + 80 % del total de la producción  

• Mandarina :67.400 ton  

• Tangelo :      30.000  ton 

• Naranja :         6.700 ton 

• Limón :            1.700 ton 



Exportaciones de Turquía  

• Inicio oficial temporada : 18 de Septiembre  

• Citrus Promotion Group : 1.371.156 MT /2.013 

• Ingresos por USD $ 931.000 MM 

• Exportaciones a 102 países  

• Incremento de mercado Alemán ,Rusia y 
Ucrania . 



Exportaciones de Limón de Brazil 

• A la semana 33 de 2.014  se han exportado  
2.312 contenedores  de Lima Tahiti con un 
incremento  cercano al 20 % sobre el 2.013 



EXPORTACIONES 

• Wolf & Wolf Latín América S.A. tiene una experiencia de 
varios años en la exportación de aguacate Hass desde Chile, 
Perú , Colombia y México  

• Conocemos al detalle los puntos álgidos del proceso, los 
riesgos, el comportamiento de los precios en los mercados 
internacionales, etc. 

• Durante  el 2.013 enviamos mas de 20 contenedores a 
Europa. 

• En la temporada del 2.014 esperamos llegar a exportar cerca 
de 100 contenedores . 

• Para el 2.015 esperamos exportar mínimo unos 150 a 200  
CONTENEDORES 



APERTURA DE MERCADOS  

• Somos pioneros en la Exportación de Hass en 
Colombia.  Primer contenedor en Marzo 17 de 
2.009 a Europa . 

• La semana 22 de 2.014  llego el primer 
contenedor de Hass a Costa Rica . 

• Ahora nuestra próxima meta es el mercado 
asiático. 



Conocimiento del Mercado  
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Week on EU market 

2010 Peruvian Hass Estimates vs Actual Shipments 

Peru Hass Estimates Peru Hass Actuals



Arribos a Europa Hass Peru  

 



MÉTODOS DE CONTROL 

• Trazabilidad: 



POLITICAS DE NEGOCIACION 

• COMPRA EN FIRME :  50 % PAGO A 8 DIAS Y 50 
% RESTANTE 15 DESPUES. 

 

• NEGOCIACIONES ESPECIALES : 

– GRUPOS CON VOLUMENES  

– CERTIFICACIONES GG 

– CALIDAD 

 

 



¡SOMOS SU ALIADO 
COMERCIAL! 


